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La nostra mission

La nostra mission è quella di accompagnare le aziende a crescere in maniera 
sostenibile, con soluzioni software e strumenti in grado di migliorare 

l’efficienza produttiva e aumentare la redditività.

Il nostro obiettivo è quindi quello di generare valore e ridistribuirlo intorno 
a sé, così da far prosperare la rete imprenditoriale e il territorio circostante.

Per il terzo anno consecutivo, l’azienda si è sottoposta 
a una valutazione per misurare le proprie 

performance di sostenibilità.
Questo ha portato al raggiungimento del SI Rating di 

livello Bronze, passando dal 66% al 78%.



Contesto normativo
Dal 1° gennaio 2026* entra in vigore l’obbligo di integrazione tra registratori telematici (RT) e 

strumenti di pagamento elettronico (POS), previsto dalla Legge n. 207/2024 e attuato tramite il 

Provvedimento dell’Agenzia delle Entrate del 31 ottobre 2025. 

*(portale per l'associazione disponibile dall'1 marzo)

Rafforzare la coerenza tra incassi elettronici e documenti commerciali emessi.

Migliorare il controllo fiscale e la trasparenza delle transazioni.

Favorire l’interconnessione tra sistemi di certificazione dei corrispettivi e strumenti di pagamento.
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Obiettivi:



Modalità di collegamento

Diversamente da quanto ipotizzato inizialmente, non è richiesto un collegamento fisico tra RT e POS 

ma l’AdE ha previsto un abbinamento logico:
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Ogni esercente dovrà:

• associare il codice TML del POS alla matricola del registratore telematico, accedendo 
online all’area riservata del portale “Fatture e Corrispettivi” del sito dell’Agenzia delle 
Entrate

• Indicare l’indirizzo dell’unità locale in cui i dispositivi sono utilizzati.

L’operazione è effettuabile da:

• Esercente 

• Consulente/intermediario abilitato 



Tempistiche3

• POS attivi a gennaio 2026: 

abbinamento da effettuare entro 45 giorni 

dalla disponibilità del servizio web (attesa 

per 1 marzo 2026).

• Nuovi POS dopo il 31.01.2026: 

abbinamento da effettuare dal 6° giorno del 2° mese 

successivo alla disponibilità del POS ed entro l’ultimo 

giorno lavorativo del mese.

https://www.agenziaentrate.gov.it/portale/documents/20143/9354005/provvedimento-del-31-ottobre-2025.pdf/ee343555-e60b-e78b-03ab-5ab834afcae8


Impatti operativi4

Per ogni vendita deve essere indicata esattamente la modalità e l’importo incassato. 

! Se il POS non è collegato al RT, l’adeguata trasmissione diventa completamente in carico all’operatore 

e quindi soggetto ad errori manuali e potenziali sanzioni.

Se, ad esempio, chiudo lo scontrino prima dell'effettivo completamento della transazione POS, e questa viene 

negata con conseguente pagamento contanti della vendita, si ha disallineamento degli importi tra RT e POS.

L’integrazione comporta:

• Memorizzazione puntuale dei dati di pagamento al momento della vendita.

• Trasmissione giornaliera aggregata all’Agenzia delle Entrate.



Sanzioni

In caso di mancato abbinamento o trasmissione incompleta:

• €100 per invio errato, fino a un massimo di €1.000 a trimestre.

• Da €1.000 a €4.000 per mancato collegamento tra RT e POS.

• Possibili sanzioni accessorie come sospensione della licenza in caso di violazioni ripetute.
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Esempi pratici 

POS attivo al 1° gennaio 2026
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Scenario: Un ristorante ha un POS attivo da tempo, già operativo al 1°
gennaio 2026.

Cosa fare: L’abbinamento con il registratore telematico va effettuato entro 45 
giorni dalla pubblicazione della procedura online (attesa per marzo 2026) 
nell’area riservata del portale Fatture e Corrispettivi.

Tempistica stimata: Se la procedura è disponibile il 5 marzo → abbinamento 
da completare entro il 19 aprile 2026.



Nuovo POS attivato dopo il 31 gennaio 2026

Scenario: Un bar attiva un nuovo POS dopo il 31 gennaio 2026

Cosa fare: Va registrato il nuovo abbinamento dal 6° giorno del 2° mese 
successivo alla disponibilità del POS ed entro l'ultimo giorno lavorativo del 
mese.

Tempistica: nuovo POS attivo dopo il 31 gennaio → abbinamento da fare 
dal 6 aprile ed entro il 30 aprile 2026.



Modifica di abbinamento

Scenario: Un negozio cambia POS, mantenendo lo stesso RT

Cosa fare: Va registrato il nuovo abbinamento dal 6° giorno del 2° mese 
successivo alla disponibilità del POS ed entro l'ultimo giorno lavorativo del 
mese.

Tempistica: nuovo POS attivo dal 10 maggio → abbinamento da fare dal 6 
luglio ed entro il 31 luglio 2026.



Cosa fare7

Gli operatori ad oggi devono:

• Monitorare le comunicazioni dell’ AdE

Quando sarà disponibile la procedura online:

1. Accedere a Fatture e Corrispettivi per effettuare il collegamento POS-RT.

2. Abbinare i dati identificativi dei dispositivi alla matricola del RT.

3. Aggiornare i collegamenti in caso di variazioni.

4. Verificare che il documento commerciale riporti la modalità di pagamento corretta e 

congrua con il pagamento effettuato nel POS.



Ricapitolando…8

Sebbene non esista l’obbligo di collegamento fisico tra il RT e il POS, il rischio di 

incorrere in sanzioni dovute ad errori manuali o sviste è estremamente 

elevato! 

Il nostro consiglio è quindi quello di adottare delle soluzioni che garantiscano ai 

tuoi clienti la tranquillità durante le operazioni quotidiane.  



Soluzioni Lasersoft

Le soluzioni Lasersoft sono già pronte e conformi ai nuovi 

requisiti di legge.

I nostri sistemi sono compatibili con qualsiasi dispositivo POS per 

l’accettazione dei pagamenti elettronici: sarà sufficiente completare 

l’abbinamento online per essere immediatamente in regola.
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Il vantaggi per il Commercialista10

CONSULENZA STRATEGICA: COMPLETA TRACCIABILITÀ DI VENDITE, INCASSI, IVA, 
RESI E SCONTI

Grazie alla possibilità di impostare Conti di Ricavo e di Costo per ogni articolo o reparto, la registrazione 
in prima nota avviene in modo automatico.

Premendo il tasto “Caffè”, il sistema associa automaticamente la vendita al Conto di Ricavo “Ricavi 
caffetteria”, generando una registrazione dettagliata.
Lo stesso processo si applica a qualsiasi altra voce, garantendo una visione analitica delle vendite.

Con questi dati, il commercialista può fornire consulenza strategica per:
• Calcolare acconti e saldi IVA  
• Analizzare l’andamento delle vendite (es: Quest’anno hai venduto il 30% in più di «caffetteria») 
• Individuare possibili ottimizzazioni (es. Hai acquistato troppe materie prime) 
• Offrire dati precisi per la pianificazione fiscale e finanziaria
• Analisi approfondita del bilancio fiscale 



Il vantaggi per il Commercialista11

INTEGRAZIONE CON PROFIS 
Nei prossimi mesi verrà rilasciata l’integrazione con PROFIS per la 

contabilizzazione dei corrispettivi:

• Gestione contabile semplificata

• Eliminazione errori manuali

• Più efficienza

• Meno costi 

• Bilancio più dettagliato, superando la mera registrazione dei corrispettivi 



Soluzioni Lasersoft12

HOSPITALITYRETAILRISTORAZIONE



Vuoi approfondire le soluzioni?
In qualità di Lasersoft Partner, mettiamo a tua disposizione un team di 

esperti che possono guidare i tuoi clienti negli adempimenti 
normativi e nella scelta delle soluzioni più adeguate alle loro esigenze.

Contattaci:
commerciale@sistemigs.com



Grazie dell’attenzione!

Il tuo parere conta! 
Scansiona il QR code e facci 

sapere cosa ne pensi del 
webinar.

Q&A

Hai qualche dubbio?
Rispondiamo alle tue 

domande 
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